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mals elle achéte ses concurrents en
Afrigue, Ainsi la société a annoncé
l'acquisition de Seritelec en Algérie
et dOptimum en Cie d'Ivoire. Ces
deux sociétés réalisent un chiffre d'af-
faires respectif de lordre de 17 et 23
millions de dirhams.Pour Iheure, les
ventes globales de la société se mon-
tent annuellement & plus de 220 mil-

NOMBREUSES SONT LES
ENTREPRISES COMME
FINATECH, MATEL PC MARKET
OU ENCORE INVOLYS

QUI SATTAQUERONT

TRES CERTAINEMENT

A DES MARCHES AUSSI

BIEN FRANCOPHONE
QUANGLOPHOMNE COMME A
COMMENCE A LE FAIRE HPS,

lions de dirhams,

Au vu du potentiel, il est clair que la
conguéte du continent africain par
les entreprises marocaines ne fait que
COMIMETOET.

Nombreuses sont les entreprises
comme Finatech, Matel Pc Market ou
encore Involys qui sattagqueront tris
certainement & des marchés aussi bien
francophone quanglophone comme a
commencé & le faire HPS. W

tinguent en matiére de nouvelles tech-
nologies.

En effet, 1B Maroc est un exemple
de réussite dans le segment de l'in-
tégration global d'infrastructures. La
société ne se limite pas seulement i
conguerir des pays comme le Sénégal
ou la Libye grice & ses implantations,

FINATECH
DE LA SILICON VALLEY A CASABLANCA

| LA DERNIERE DES GRANDES entreprises marscaines dans le domaine des
technologies de linformation est sans doute l'une des plus prometteuses
Il sagit de Finatech Group 5A, créée en juin 2007, Finatech est 3 la b

5 Silicon valley en Califermie, Rachid Sefrioul et M. Bensouda. Leur
abjectif dtait dinvestir dans des sociétés des nouvelles technologies, mals en
en prenant le contrble :

Aini, &n mains de deux ans, le fonds a acquis 18 sociétés quils ont regroupdes
dans trods pdles métiers. Au 31 octobre 2009, Finatech posséde quelgue B4
millions de dollars de fonds propres et 700 collaborateurs

Le groupe Finatech posséde indiscutablement les armes pour conguérir le
monde y compris les Etats-Unis, I'Europe et [Aske, mals dégalement IAfrique
Grice & la rationalisation des ressources sur les deux sites de Casanearshore 3
Lasablanca et de |a 5anta Monica Busingss Park a Los Angeles, le groupe est
aujourd’hul nettement plus compatitif

PROFIL
REDOUAN
BAYED P-DG
M2M

REDOUAN BAYED est diplomé
de I'Université Pierre et Marie Curie
de Paris, titulaire d'un DESS en
electronique, électrotechnique et
AUlomatigue

Yans le cadre d'un doctorat en
et ique, Redouan Bayed

plusteurs travaux de
cherche dans les domaines des
yperfréquences

Il gebute 53 carriére en 1985 en
qualité denseign i [Ecole
Supérieure  d'Electronique  de
Rouen avant de rejoindre en
1987 la [irection de |entreprise
Innovatren  Inc efie a Paris
dirigée par pland Moreno,
inventeur de la carte & puce
| otcupe le poste de Directeur
Technique et prend en charge la
conception de matériel et logiciels
de paierment eectronique

En 18490, il fonde a Casablanca
la  saciere M2M Monétigue
Sacurite et Réseaux of 2 53
direction generale, En
crég les sociénés M2M Sysrémes
Bancaires et MZM Téléphanie et
Telécommunication ol il assure
le poste de Directeur général
Il hisse en quelgues annges le
groupe ainsi constitug, au rang des
leaders mondiaux du secteur de la
transaction electronigue sécurisée
compiant 4 son ache .':'l SIELrS
références  prestigieuses  dans
| mongde, Suilke a la creatlion en
de |a société m2m group SA,
1 chetanant les participations
dans les socigtés creees depuls
1990, Redouan Bayed assure
ENce du groupe

da m
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RACHID SEFRIOUI, PRESIDENT-DIRECTEUR GENERAL DE FINATECH

«NOUS LANGCONS LE PLUS IMPORTANT
CENTRE DE PRODUCTION DE CARTES
BANCAIRES A L’ECHELLE AFRICAINE »

AFRIMAG:ENLUN LAPS DETEMPS COURT,
FINATECH S'EST IMPOSEE DANS SON
SECTEUR D'ACTIVITE, EN LOCCURRENCE
LES NOUWVELLES TECHNOLOGIES.
COMMENT EXPLIQUEZ-VOUS CETTE
PERFORMANCE ?

RACHID SEFIROUI : Elle st le fruit dune
vision ambiticuse, bederatrice o1 sous
tendue par
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DEPUIS 2007, DATE DE LA CREATION DE
FINATECH, CHAQUE ACTIVITE DE VOTRE
GROUPE COMMNAIT UNE PROGRESSION
GEOMETRIQUE. QUELLESEXPLICATIOMS




POURRIEZ-VOUS AVANCER EN TENANT
COMPTE DE LA CONCURREMNCE, MAIS
AUSSI DE L'EFFET CRISE ?

Lintégration et la consolidation de nos
métiers, la mutualisation des ressources
et le croisement des compétences dans
e cadre d'un groupe intégré a renforcé
nos moyens financiers et humains et
a donné un autre éan au développe-
ment de nos activitds pour offrir 4 nos
clients le meilleur des technologies de
linformation, Forts de ces atouts, nous
avons pu gagner en crédibilité et en per-
formance milgré un contexte global de
crise of une conourrence achamée,

Cela dit, dans le contexte actuel, nos
atouts prennent encore plus de poids.
Mos clients curopéens sont par exemple
sensibles aux arguments Gconomigues
et 4 lexpertise quibffre Finatech, car
en période de crise cost-Killing rimera
forcément avee offshoring. Nous nous
positionnons ¢n tant que partenaire
[T flable. expert et proactif, au Maroc
et a linternational, le partenaire sur
lequel toute entreprise souhaiterait sap-
puyer en periode dincertimudes. Dans
ce contexte particulier, Finatech a ¢ga-
lement continué & investir dans son
diveloppemient externe en privilégiant
des cibles saines financidrement et qui
opérent sur des marchés porteurs. |
ctait important de nous positionner afin
e profiter de ces opportunités, de déve-
logper notre champ daction et dacqué-
rir de nouvelles compétences qui seront
deécisives quand les mcertitudes seront
levees. Toute cette dynamigue de crods-
SlNCe eXlerne el organigue a porte scs
fruits, et nous sommes avjourd hui plei-
perment confiants par rapport 4 notre
avenir.

DANS LESECTEUR DE LA CARTE A PUCE,
CERTAINES SOCIETES MAROCAINES
FONT AUTORITE DANS CE DOMAINE AL
NIVEAL NATIONAL ET INTERNATIONAL
COMMENT VOUS SITUEZ-VOUS PAR
RAPPORT A CES ENTITES ?

La concurrence ne nous effraie pas,
elle est meme source démulation pour
nows, Mos concurrents locaux ou inter-
nationaux sont nombreux, mais awcun
nest présent sur toute la palette des
métiers et services IT. Motre atout clé
réside dans intégration de tous les
metiers, gqui nous positionne en infer
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locuteur unigue auprés de nos clients.
Notre statut de groupe nous confére
également une taille critique qui nous

donne une force de frappe importante
localement et i linternational. Nous

sOmMmes un jeane, nous dis-.
posons aujourdhui des moyens finan-
clers et humains et de toute lambition
NOUS PORTONS UNE
ATTENTION PARTICULIERE

AU CONTIMNENT AFRICAIN

ET MENONS UNE VEILLE
STRATEGIQUE PERMANENTE
POUR IDENTIFIER LES BESOINS
DES DIFFERENTS PAYS ET
POPULATIONS EN MATIERE

DE TECHMOLOGIES DE
LINFORMATION.

nécessaires & notre développement.
Dians le domaine des cartes i puce par
exemple, nous nous préparons a lancer
le plus important centre de production
de cartes bancaires a lechelle africaine,
qui va nows permetire de répondre aux
evolutions des marchés que ce soit en
Afrique, dans le bassin méditerranden
et au Moven-Orient,

DANS FORGANIGRAMME DE FINATECH,
PLUSIEURS ACTIVITES SONT DRIENTEES
WERS LES MARCHES AFRICAINS. O,
AU LIEU DE SERVIR LAFRIQUE DEPUIS
WOTRE FILIALE DE PARIS, POURGUOI
MAVEZ-VOUS PAS PENSE A QUVRIR
UM BUREAL DAMS UN AUTRE PAYS DU
COMTINEMT QUE LE MARDC ?

VAfrique constitue en effet pour nous
e réglon priontaire dans notre scheé-
ma de développenent. A cet effel, nous
avons nomme un haut cadre respon-
sible exclusivement de nos relations en
Afrique et permettant de piloter direc-
tement avec le Client Solution Team
{CST) les besoins et évolutions tech-
nodogiques des secteurs en ligne avee
nos compeétences | Finances, Telecom,
Administrations Publiques, Energiec &
Electricité, Services & Industrie, Nous
desservons [Alrique & partir de notre
siége 4 Casablanca, le bureau parisien
constituant également un relais. Cela

ZINATECH

dit, nous & Favenir, louver-
mdmmhnmtdun:hw
tunités qui se présenteront La Libye
constitue notre prochaine étape.

QUELLES OFFRES ADRESSEZ-VOUS
AUX GOUVERNEMENTS ET A LA
SOCIETE CIVILE EN AFRIQUE ?

Nous portons une attention particu-
lidre au continent africain et menons
une veille stratégique permanente
identifier les ﬁﬂummﬁmﬁ;
et populations en matiére de techno-
lﬂgiﬂ- de linformation. Par exemple
au niveau du secteur bancaire, des
réformes de fond ont &€ engagées dans
plusteurs pays of qui nécessitent une
miise & niveau au niveau des T1 llen va
de méme pour les secteurs de lénergie et
des elécommunications,

Aujourd’hui, Finatech se positionne
comme un partenaire idéal de par sa
proximité géographique, lexpertise
développée dans ces secteurs et sa capa-
cité financiére, Nous comptons donc
faire bénéficier nos clients africains de
nos best practices  en proposant des
offres ciblées, spécifiques & chaque pays
et & chaque problématique.

POUR FINANCER VOTRE CROISSANCE
RAPIDE, ME PENSEZ-VOUS PAS QUE LA
COTATION EST LA MEILLEURE VOIE 7

Il est clair que notre stratégie de déve-
loppement nécessite la mobilisation de
moyens tant humains que finangiers,
Notre bilan totalise plus de 130 millions
de dollars US avec des fonds propres
de 87 millions de dollars US, plus de
15 millions de dollars US de cash, et
réro dendettement. Nos métiers nows
dégagent un cash flow significatif et une
pmﬁlabi]ité consequente.

Tel est le fruit de Iintégration efficiente
de nos Business Units mondiales soute-
nues par des services centraux veilland
au quaotidien & nos performances tech-
niques et financiéres,

Cela dit, nos ambitions sont encore
plus grandes. et nous envisageons i
court terme louverture de notre capital
3 dautres institutionmnels,

Lintroduction en bourse mest pas d'ac-
twalité pour le moment. Elle sera envi-
sagde en temps opportun et notre déci-
sion sera bien entendu influencée par la
situation du marché boursier. i





